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ОСНОВНАЯ ИДЕЯ ПРЕДПОЛАГАЕМОГО         

ПРОЕКТА: 

     Создание теплицы по выращиванию культивируемых    

грибов вешенок и шампиньонов в п. Тугутуй, Эхирит-

Булагатского района, Иркутской области.  

 

   Выращивание грибов становится выгодно по следующим 

причинам: 

 - нет необходимости в обеспечении дорогостоящего ухода; 

 - возможна организация небольшой фермы в школьных 

условиях; 

 - быстрая скорость вызревания урожая: от 3 недель; 

 - существуют зимний сезон «высоких цен». 

 



Наименование Количество, шт. Цена, руб. 
Сумма, руб. 

Дробилка молотковая 1 35 000 35 000 

Увлажнитель воздуха 1 20 000 20 000 

Обогреватель 1 25 000 25 000 

Парогенератор 1 38 000 38 000 

Вентилятор вытяжной 1 15 000 15 000 

Пастеризационный 

контейнер 2 15 000 30 000 

Полиэтиленовые мешки 25 250 6 250 

Вилы садовые 3 500 1 500 

Формалиновый раствор, кг 2 150 300 

Ящики хозяйственные 10 300 3 000 

Холодильная камера 1 55 000 55 000 

Мицелия 1000 63 63000 

Теплица 1 28000 28000 

Прочее 20 000 

Итого 340050 



№ Штатная 

единица 

Количество 

единиц 

Заработная 

плата на 

единицу 

Итого 

Заработная 

плата 

1 сторож 2 10000 20000 

2 технолог 1 10000 10000 

3 рабочий 1 8000 8000 

ИТОГО 4 38000 

                            

20000 

10000 

8000 

 Сторож-2 

Технолог 
производства 

Рабочий 



      
Издержки Сумма, руб. 

Постоянные издержки  48490 

Переменные издержки  340050 

Итого  388540 

      Смета себестоимости продукции (год): 

Статья затрат Сумма, руб. 

Выручка от продажи грибов 864000 

Издержки  388540 

Материальные затраты (на 

дополнительные расходы) 

35862 

Заработная плата 38000 

Налог по упрощенной системе 

налогообложения  

4940 

Прибыль, остающаяся в 

распоряжении предпринимателя, 

руб. 

382658 

31,889 в месяц 

Расчет прибыли в первый год: 



 Цель бизнес-плана: 

  - показать прибыльность данной деятельности,  

  - привлечение инвестиционных денежных средств для 

создания комплекса по выращиванию 

культивируемых грибов с собственным 

производством компоста.  

 Реализация данного проекта позволит: 

   -выйти на рынок грибов с уже известным в отрасли 

продуктом: вешенка, шампиньоны; 

   -удовлетворить потребности кафе и ресторанов, а так 

же населения Эхирит-Булагатского  района в свежих 

и замороженных грибах; 

   -создать новые рабочие места; 

   -увеличить налоговые поступления в местный и 

региональные бюджет 



     ПРЕИМУЩЕСТВА ПРОЕКТА: 

Выращивать грибы можно как в сельской местности, так 

и в городской. 

Высокая востребованность урожая. 

Широчайшие возможности развития и расширения 

бизнеса. 

Отсутствие необходимости в наемных работниках, как 

минимум на первых этапах. 

Отсутствие необходимости в широком списке деловых 

контактов. 

Относительно стабильный доход. 

 



   Проект рассматривает следующие виды 

продукции: 

 

  -свежие шампиньоны в сыром виде; 

  -сортовые шампиньоны в упаковках по 1,5 и 10 кг.; 

  -свежие вешенки; 

  -отборные сортированные вешенки и шампиньоны в упаковках 

по 3 и 5 кг; 

  - «Грибной блок»; 

  - Посевной материал (мицелий).  

 



          

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Возможные каналы сбыта: 

-розничная и оптовая продажа; 

-участие в ярмарках; 

-выездная торговля;  

-муниципальные и государственные -организации: 

больницы, школы, санатории,    воинские части; 

-интернет-магазин или сайт компании. 

 Приоритетные методы продвижения: 

 -индивидуальные оптовые скидки крупным заказчикам; 

 -работа по индивидуальным заказам;  

 -доставка. 

 



Виды риска Проявление риска Меры по нейтрализации 

Маркетинговый риск Неправильный выбор ценовой и 

сбытовой политики 

Проведение тщательного анализа 

рынка 

Финансовые риски Связаны с ростом налогов и 

неплатежеспособностью 

клиентов 

Финансовое планирование, 

оптимизация налогообложения 

Производственные риски Рост цен на электроэнергию, рост 

стоимости сырья, болезни грибов 

Своевременное выделение 

достаточных финансовых 

средств, 

Соблюдение санитарных норм, 

проведение профилактических 

мероприятий 

Возможные виды риска: 



         

Риски Отрицательные 

последствия 

Способы защиты Оценка,% 

Неустойчивость спроса в 

связи с появлением 

конкурентов, отсутствие 

сбыта 

Уменьшение объемов 

продаж 

Сформировать пакет 

заказов 

60 

Снижение цен 

конкурентами 

Снижение цен Существует возможность 

относительного снижения 

цены 

5 

Рост налогов Уменьшение прибыли 5 

Неплатежеспособность 

потребителей 

Уменьшение объемов 

продаж и снижение 

прибыли 

Ведение активного 

маркетинга 

30 

Рост цен на энергоресурсы Снижение прибыли 50 

Недостаток оборотных 

средств, сбои в поставках 

Возможные простои 

предприятия 

Создание месячного 

страхового запаса 

материалов 

2 

Средний рост риска 25,3 



ВЫВОД 

  Главным плюсом нашего проекта является его полная 

автоматизация, а именно процесса выращивания грибов. Не 

требуется постоянное присутствие технолога в камерах 

плодоношений.  Еще одним преимуществом проекта является 

развивающаяся отрасль, и практически отсутствие 

конкуренции, в которой он реализуется.  



Спасибо за внимание! 


